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□ 梁平报记者 张晓庆

连日来，梁平区屏锦镇横梁村1000余亩青花椒进入
采收期，田间地头一片繁忙景象。与往年不同的是，今年
农用无人机成为基地“新帮手”，高效转运鲜摘的青花椒，
为丰收按下“快进键”。

7月 18日，横梁村青花椒基地内，村民们戴着手套、
握着电动剪，熟练剪下成熟的青花椒，集中堆放在田间临
时收集点。不远处，“飞手”操作农用无人机，载着青花椒
缓缓升空，沿着预设路线平稳飞行，短短2分钟便精准降
落，整个流程高效又便捷。

“青花椒基本都种在坡坎上，路窄难走，运输全靠人
背肩扛，费时费力，还易捂坏鲜椒。”横梁村党总支书记、
村委会主任敖林敏指着空中的农用无人机介绍道，一台
无人机可抵20余名运输工，每次能运100余公斤，最大程
度保持了青花椒的新鲜度。

据了解，今年横梁村还通过数字化手段强化管护，青
花椒长势喜人，每亩产量约450公斤，烘干后总产量预计
达 7.5万公斤。目前，该村青花椒的采收进度已达 8成，
在农用无人机助力下，整体采收周期较往年明显缩短，为
后续加工、销售争取了宝贵时间。

青花椒“坐”上无人机，正是屏锦镇科技赋能农业的
生动写照。近年来，该镇聚焦短板、精准发力，加大农业
机械推广与应用技术普及力度，全力推动农业生产向智
能化、机械化、高效化转型，为农业增效、农民增收注入强
劲动力。目前，全镇农业生产全程机械化率达67%，农业
现代化进程正稳步推进。

□ 重庆日报记者 彭瑜

7月22日，江津区举行2025年第三次招商引资项目
集中签约活动，38个项目集中签约落户，总投资额达289
亿元。本次签约项目涵盖半导体、智能制造、汽车零部
件、大宗商品进出口贸易保税物流、新材料等多个领域。

从产业构成看，第二产业项目33个，投资额284.3亿
元，占比 98.37%；第三产业项目 5个，投资额 4.7亿元，占
比1.63%。从发展前景看，战略性新兴产业项目27个（制
造业22个、服务业5个），投资额占比83.17%。从投资来
源地看，除重庆本地企业外，还吸引了广东、江苏、浙江等
地企业参与，市外项目投资额占比达79.32%。

“江津各级政府急企业之所急，真诚热情、高效务
实。”玖龙纸业（重庆）有限公司总经理李鑫表示，该公司
投资60亿元，在重庆枢纽港产业园江津片区建设林浆纸
一体化智能工厂项目，将打造年产60万吨浆、100万吨纸
的生产基地，配套建设余热发电、碱回收、供排水处理等
设施。“项目占地约 625.1亩，达产后年产值约 60亿元。”
李鑫介绍。

顺为控股集团有限公司是一家来自广东，专注于半
导体衍生业务、新能源及新材料矿业的多元化科技企
业。该集团此次投资10亿元在江津布局半导体项目，旨
在实现存储产业链自主可控，建成西部领先的存储芯片
测试与模组制造基地。

江津区相关负责人介绍，今年以来，该区锚定“枢纽
港产业园”这一“一号工程”，按照“链主聚配套，配套引龙
头”思路，推进一体化招商，加速集聚先进装备制造、新材
料、现代物流等产业。2025年上半年，全区新签约项目
59个，协议引资419亿元。“此次签约的38个项目科技含
量高、产业带动力强、市场前景广阔，将为江津产业升级
与动能转换注入新的强劲动力。”该负责人表示。

总投资289亿元

38个项目落户江津

□ 万州时报记者 汪佳

生产要素成本，如同企业运行的“筋骨血脉”，其高低
直接关乎企业活力与市场竞争力。今年以来，万州持续
优化营商环境，以服务实体经济和人民群众为出发点和
落脚点，聚焦企业在生产经营过程中面临的各类要素成
本问题，坚持问题导向，推动要素成本实质性下降，为建
设全市重要城市副中心提供坚实支撑。

几个月前，999隆鱼宴公司办理电力设施过户后，导
致电费支出远高于同类型其他市场主体。“在走访企业过
程中，发现他们的电费成本在这几个月突然有所增加，通
过具体了解情况后，发现这个问题是可以解决的。”万州
区发展改革委有关负责人介绍，通过牵头联系电力公司，
对企业用电情况进行全面分析，建议企业优化用电行为，
选择适合的电费计收方式。

重庆999餐饮公司董事长魏世春说：“电费计收方式
的改变，为我们一个店一年节约15万至18万元，真正降
低了餐饮企业成本。”

999隆鱼宴公司仅是万州“一企一策”降低要素成本
的缩影。据了解，今年正式印发的《万州区推动有效降低
要素成本实施方案》，制定了23条降本措施，帮助企业降
低用水、用电、用气、用工、金融等关键要素成本，增强企
业市场竞争力和发展活力。

在降低用水成本上，供水企业从降低人力成本、融资
成本，提高制水工艺、扩大规模用水总量等方面挖潜增
效，降低运营成本；对采用原水作为生产用水的工业企业
执行1元/立方米左右水价；对纳入白名单的工业企业执
行2.95元/立方米水价，降幅20%以上。

在降低用电成本上，制定“一园一策”“一企一策”个
性化服务方案，从增加分布式能源供给、加大设备用能技
术改造、优化用能形式、合同能源管理等方面综合施策；
帮助企业选择适合自身生产负荷特性的最优容量电费计
收方式，利用分时电价政策，科学安排生产时序。

在降低用气成本上，合理调整天然气销售价格，城区
供区工业用气价格低于全市平均水平 0.2元以上；开展
小、散、乱燃气企业优化整合，进一步减少配气层级，促进
燃气市场规模化发展。

“我们将持续关注企业需求，增强主动服务意识，广
泛宣传降本政策措施，建立降本长效机制，打造区域成本
洼地，营造更优营商环境，助力企业高质量发展。”万州区
发展改革委相关负责人说道。

万州“一企一策”降低生产要素成本
23条硬核举措助企轻装前行

梁平青花椒“坐”上无人机
采收效率“飞”起来

“40个房间全住满了。”张思国笑着说，
今年夏天，自家民宿生意火爆，“山上的凉风，
也卖上了好价钱”。

张思国今年58岁，是重庆市武隆区双河
镇荞子村地道的庄稼人。5年前，他把自家
小楼改造装修成乡村民宿，取名“琦缘雅居”，
做起了避暑生意。

夏季，山城重庆酷热难耐，不少重庆人上
山避暑。10多年前就被评为国家 5A级景区
的武隆仙女山，高峰期避暑游客超过 20万
人。7月下旬，避暑“大军”陆续上山，仙女山
又“热”了起来。

“琦缘雅居”开在仙女山上，海拔1200多
米，推门见山。在一楼客厅，几位住客正在打
乒乓球。67岁的杨运平已连续 5年来此避
暑，每次住两个月，这次他把亲家两口子也带
上了山。“山上吹凉风，不用开空调。三荤三
素，饭菜可口，不用操心做饭，就开心玩。”他
说，每天早晚在山谷散步，能走一万多步。

在双河镇，短期避暑房成为当地百姓增
收的主渠道。镇党委书记印克文说，全镇共
有 561家民宿、农家乐，比去年新增 50多家。
不少在外打工的村民回乡开民宿，一个夏天
能赚近10万元。村民们种的高山玉米、番茄
等也不愁卖。

仙女山的避暑客多为“一老一小”，近年
来，山上也新增了适合老年人和儿童的特色
体验项目。

距离双河镇半小时车程的“树顶漫步”
自然教育营地，栈道蜿蜒而上。游客们踏着
木阶，走上距离地面数十米的平台，仿佛置
身树梢之上，眼前的森林、山脉和草原景色
一览无余。

林荫下，孩子们荡秋千、玩滑梯，尽情撒
欢。营地创始人申青峰说，依托仙女山的自
然生态资源，针对3至12岁青少年亲子家庭，
营地研发建设了大量的森林体验、自然教育
场景设施，配套溜索、攀爬等运动设施，让亲
近自然更具趣味性。

武隆区中医院在仙女山开设的特色蜂疗
门诊，也吸引了不少旅居避暑的中老年人。

“从早上八点到傍晚下班，求诊的人一个

接一个。”蜂疗门诊针灸推拿科主任徐荣梅说。
记者在仙女山各景区注意到，景区内少

见网红直播和旅游购物点，游客参观、用餐、候
车等秩序井然。“仙女山旅游项目走的是可持
续发展路子，不搞跟风和一锤子买卖。”武隆区
文旅委副主任郑庆华说，近年来，仙女山靠规
范经营和创新优质供给吸引游客，发展低空
经济、露营经济、徒步经济等新业态，满足多样
化、个性化和品质化避暑旅游消费需求。

“右下方就是世界自然遗产天生三桥景
区，张艺谋执导的《满城尽带黄金甲》在此取

景拍摄。”机长沈玉茗操控直升机在空中盘
旋，游客可以感受俯瞰天坑的震撼。

今年“五一”假期启动的直升机载人观光
飞行项目，开设了 6条航线，体验游客超过
1300人次。“暑假期间，每天体验游客 200多
人，比平日增长一半以上。”运营该低空游项
目的公司负责人张洪说。

今年7月初试营业的太空舱露营基地是
仙女山上新的“打卡地”。夜晚，一个个房车太
空舱灯光点亮，充满科幻感，尽显仙女山的浪
漫。基地负责人梁本基说，公司看准了武隆

旅游发展潜力，在武隆投资建厂，从新能源汽
车制造转型旅游装备制造，找到了新的市场。

武隆区文旅委提供的数据显示，今年截
至7月中旬，武隆景区持票游客人数、收入同
比分别增长 25.27%、19.06%，其中以避暑客
为主的散客人数同比增长54.42%。

武隆区委书记范立新表示，依托“清凉资
源”，武隆将持续完善旅游基础设施、公共服务
和旅游环境，保障游客权益，优化游客体验，着
力提升传统产业能级，让乡亲们持续获益。

据新华社

□ 重庆日报记者 张珺

“最近有啥新活动？下周凉快，草坪音乐
会组织起来？”前不久，在“社区集盒大石坝朋
友圈”聊天群里，居民小程一个提议，很快得
到群里年轻人响应。

几天后，江北区大石坝街道忠恕沱社区
旁的口袋公园草坪，露天音乐会如约而至。
现场，晚风拂面、灯光璀璨，处处是居民的欢
声笑语。“每次持续两个多小时，要唱20多首
歌，结束时好多居民都舍不得走。”社区党委
书记向佳说，音乐会间歇，还会穿插一些惠民
政策宣传和环保知识问答。

去年以来，忠恕沱社区增设了咖啡馆、坝
坝茶、养老服务站，添置了小朋友喜爱的游乐
设施；设在玻璃房里的一窗综办政务服务大
厅布置温馨；多年的断头路与小区道路实现
连通。

老街巷焕新、特色小店进驻、年轻人相约
活动……近年来，江北区积极发挥党建统领
的优势和作用，探索城市内涵式发展的实践
路径，瞄准民生所盼、治理所需，招募社区合
伙人发展社区经济，为居民提供更精细更多
元的服务，加快推进“新江北·幸福里”现代社
区建设步伐。

参加社区活动的年轻人越来越多

“周末没事，我喜欢带朋友到社区的咖啡
馆喝咖啡闲坐，给他们讲这些年社区的变
化。”小程自小在忠恕沱社区长大，他告诉记
者：“不知不觉中，我们的社区，变得更让人喜
欢了。”

“一年前社区试点‘百事岗’，整合了多个
办事窗口，腾出一些公共空间，我们就想利用
起来做点什么。”向佳介绍，社区为此开了好
几场院坝会，征集居民建议，最后聚焦在养老
服务和社区活动上。

可这些服务由谁提供？怎么提供？向佳
想起这些年社区工作的尴尬：组织的活动形
式比较单一，居民积极性不高，来的都是老面
孔；申请活动经费流程繁琐……

最后，社区决定试水招募社区合伙人，请
专业机构来做专业事。

养老服务方面，大家选择了附近口碑较
好的德馨养老机构，以站点形式入驻社区一

楼的功能区，开展艾灸理疗等健康养生，以及
配餐送餐等服务。

组织社区活动方面，正好附近的川页公
司因片区拆迁，在附近找新址，这家公司虽然
规模小，但深耕大石坝片区，善于策划组织活
动，还精于文创、海报等艺术设计。双方达成
合作，社区向川页公司开放公共空间，川页每
年要在社区开展至少16场大活动，并将部分
营收反哺社区。

“我们首先对社区的小院子进行了微改
造。”川页公司负责人文雅说，入口处增设微
型咖啡馆和坝坝茶馆，展示文创产品。好多
老居民没事都爱到这里坐坐，或者按摩一下
肩颈，喝口老鹰茶。

社区上班族较多，川页公司为他们量身
定制了夜间集市系列活动，草坪音乐会便是
其中之一。

“近期我们正在筹备‘一米世界’活动，在
社区打造儿童友好场景。”文雅说，“系列活动
迎合了各个年龄阶段居民的喜好，如今越来
越多的年轻人愿意走出家门，参加社区活动。”

健身房里找到欢喜“搭子”

家住石马河街道来鹿寺社区的小周喜欢
健身锻炼，但以前住家附近没有健身房，让他
很是苦恼。去年，小周搬到凤凰湾小区后，发
现社区办公室楼上就有一个健身房，可把他
高兴坏了。

“还挺大，有近300平方米，氛围也不错，
每次来都有七八个人在锻炼。”小周说，更让
他高兴的是，在这里结识了一群有共同爱好
的邻居，久而久之大家也成了朋友，“这两天
我们还在约周末一起骑车呢。”

“这个公益健身房，是社区专门腾出空
间，为居民打造的。”来鹿寺社区党委书记李
倩介绍，社区与运营单位协商，每天下午3点
前居民进场锻炼只需预约，不收取任何费
用。此外，这也是一个让居民相互交流增进
感情的平台。

健身房的运营单位是来鹿社区服务公
司，公司负责人说，这里还是退役军人的培训
点，他们免费培训退役军人，帮助他们掌握职
业技能，成为持证健身教练，实现就业创业。

此外，健身房楼下还设有城市书房，居民
可在这里看书、学习；外面还打造了口袋公

园，让居民休闲有去处；立足辖区的师资优
势，社区还开办了公益课堂和托管班……

为居民建一个家门口的菜市场

“自从桥下开了这个菜市场，我们买菜方
便多了！以前买菜要坐公交车到建新西路的
大超市，来回起码40多分钟。”华新街街道桥
北社区，张婆婆拎着新鲜的排骨和藤菜高兴
地说。

桥北社区位于牛角沱大桥、渝澳大桥北
桥头，面积 0.3平方公里，有常住人口 1.2万
人，周围没有大的菜市场，居民买菜非常不便。

“前不久，我发现轨道交通3号线华新街
站出口附近，有个简易房屋一直闲置。我就
想，能不能引入一家市场主体，在这里打造一
个微型菜市场呢？”社区党委书记黄磊说。

社区放出了信息，很快就有经营者来咨
询，最终和长期从事生鲜配送行业的周小平
达成协议，双方共同投入70万元用于门店装
修和经营。今年5月1日，微型菜市场正式开
业，附近居民早上出来遛个弯，顺手就能把菜
带回家。

“和这个微型菜市场一样，社区许多公共
空间都‘藏’在桥下，空间不少但很零碎。”黄
磊说，因为缺乏统一规划和系统梳理，这些空
间一直没集约利用起来。此外，社区还有不
少上世纪 80 年代的老居民楼缺少物业服
务。这些需求，鲜有市场主体接手。

今年以来，桥北社区通过市场化手段，盘
活闲置空间，瞄准老旧楼栋物业、适老化设施
改造等领域开展服务，招募合伙人开展专业
化运营，共同培育社区经济。目前，社区老年
食堂、无障碍环境建设，以及社区合伙人与特
困家庭结对帮扶等工作，都在积极开展中。

江北区委组织部副部长何勇表示，接下
来还将加大体制机制的变革重塑，积极支持
社区充分发挥党建统领优势，广泛凝聚资源
力量，积极构建服务新场景，不断探索社区经
济的有形抓手和有效载体，以进一步拓展服
务领域，让居民在现代社区建设中持续增强
幸福感、获得感。

“我们的社区，变得更让人喜欢了”
江北加快建设现代社区，为居民提供更精细更多元服务

忠恕沱社区的草坪音乐会吸引居民驻足聆听。（受访者供图）

□ 新华每日电讯记者 赵佳乐

暑期已至，位于重庆市巫山县龙骨坡街
道的江村迎来客流高峰。

在观赏江村美丽风景的同时，游客们可
能不会想到，这片地方曾是巫山县城对岸的

“灯下黑”。过去，随着大量村民进城务工，村
里半数农房闲置，垃圾污水横流，原本秀美的
村庄显得陈旧而黯淡。

江村依山傍水，如何充分利用这里的自
然资源禀赋、唤醒沉睡的乡村资源，成为破局
的关键。

2023年，江村成立强村公司“橘半黄”，
吸引多种经营主体参与村庄建设。同时，村

委会启动以水、电、路为重点的农村人居环境
综合整治，脏乱差的状况显著改善。村集体
规划建设了脆李、柑橘、枇杷果园，为产业振
兴奠定基础。

多家企业的入驻，不仅带来了资金和管
理经验，还通过“保底收益+分红”的创新模
式，让村民从“旁观者”转变为“股东”。“旅
游+农业+文创”的融合模式，彻底改变了村
民的收入结构。

61岁的村民李继太是这场变革的亲历
者。在强村公司的指导下，他率先将自家房

屋改造成“龙脊驿站”，依托三峡龙脊步道节
点的优势，创新“餐饮+零售+休闲”的复合经
营模式。

“现在光卖冷饮每天就有 100 多元收
入，加上棋牌室和餐饮，日均营业额超过
300元。”李继太说，看到附近的“隐居乡里”
高端民宿即将开业，他正计划扩建厨房，期
待民宿游客增加后，农家菜馆生意更上一
层楼。

在业态布局上，江村坚持“差异化发展、
品质化运营”的理念，严格把控业态匹配、环

保标准和特色创新。一家县城知名餐饮企业
申请入驻时，因与李继太的项目存在同质化
竞争而被婉拒。渐渐地，江村形成了“百花齐
放、各具特色”的业态矩阵。

如今走进江村，仿佛步入一幅流动的川
渝风情画卷。巴渝风格的吊脚楼依山傍水，
鳞次栉比。沉睡的乡村资源被唤醒，农房变
民宿，农田成乐园。江村处处涌动着发展热
潮，村民们积极谋划如何创造更多财富。
2024年，江村村集体收入突破 50万元，村民
人均可支配收入增长18%。

巫山：江村焕新记

仙女山的避暑“生意经”
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